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RAKA VAGEN. Jérgen Larsson har nyligen salt sin férsta stéarkelsefabrik till Paraguay. En viktig affar. "Det &r svart att sla sig in pa den sydamerikanska marknaden.

Men det &r snabb ryktesspridning i den hir branschen och anldggningen kan bli var inkdrsport till Brasilien”, sdger han.
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SVENSK TEKNIK. Fabriken
i Paraguay ar uppbyggd med
delar fran G Larsson Starch
Technology.

RATT TRYCK. Starkelse kan
utvinnas ur olika vaxter och
sadesslag.

! ¥
HARDVARA. Tillverkningen
i skanska Bromoélla syssel-
satter 17 anstallda.

Starkt avframgangen

Skanebolag har kunder bland starkelsefabriker varlden runt

BROMOLLA

Thailand producerar 6ver tre miljoner ton
stérkelse varje ar. Landets fabriker kommer
till stor del fran skanska Bromélla.

Och nu starker G Larsson Starch Tech-
nology méjligheterna pa nasta super-

marknad: Brasilien.

Hans farfar hjilpte grann-
gérdarna att bygga egna sma
stirkelsefabriker pd 1920-
talet. Men det var Jorgen
Larssons far, Gosta Larsson,
som med 300 kronor pa
fickan borjade bygga upp det
nuvarande foretaget 1948.

Numera har Jorgen Lars-
son 120 resdagar om dret och
kunder i 6ver 65 lander.

”Det ar kul att lara kinna
nya kulturer. Jag har till och
med blivit inbjuden till fyra
thailédndska brollop med min
familj”, sdger Jorgen Larsson,
dgare och vd.

For kunderna i Thailand,
ofta familjeforetag, dr det
viktigt att f triffa justhogsta

chefen Jorgen Larsson.

”Cheferna ddr har svart att
acceptera nagon som inte &r
pa samma nivd. Man kan inte
skicka en massa mejl och fax,
de vill tréffas och umgas och
se samma ansikte varje gang”,
sdger han.

Thailand storst

Sedan nigra ar tillbaka har
Thailand sprungit om Kina
som bésta marknad, och
G Larsson Starch Technology
siljer reservdelar och ny
utrustning for mellan 50 och
80 Mkr enbart till Thailand
varje ar. Aven Ukraina,
Vitryssland och Ryssland ar
starkt vixande marknader.

Men med tanke p3 att en
enda starkelsefabrik har en
prislapp pa mellan 20 och
60 Mkr kan det svianga
snabbt i omsittningskolum-
nen. Det dr foretaget ocksd
rustat for.

”Viképer in véldigt mycket
fran underleverantorer for att
kunna vara flexibla. Narvi kor
fullt sysselsitter vi sikert
uppemot 80 personer totalt,
men vi har bara 17 anstillda
i fabriken hos oss”, siger Jor-
gen Larsson.

Designen spelar in
Foretaget ar i dag en av totalt
tre aktorer i virlden som kan
levereraenkomplettstarkelse-
fabrik. De konkurrerar darfor
ofta om samma jobb.

”Vi satsar mycket pa pro-
duktutveckling med garantier
pa basta effekt och ldgsta for-
brukning. Och snyggare
design. I Kina méste man all-
tid ha koll pa var foretagets
entré ir, for dir ska den snyg-
gaste maskinen sti. Man vill

imponera pd kompisarna”,
sdger han.

Varfor finns ni inte i USA,
vérldens storsta stérkelse-
producent?

”Vi har levererat dit, men
det har aldrig lyft for oss. Det
ska inte komma in en liten
svensk och beritta for ameri-
kanerna hur man gor stir-
kelse. Vi hade bittre resultat,
men rapporterna tycktes alltid
forsvinna i méangden”, sager
Jorgen Larsson.

Globalt anvinds stirkelse
till allt fran fdardiga séser,
kaffepulver och s6tnings-
medel till pappersproduktion
och som bindningsmedel
i lakemedel.

Sydamerika nista
Jorgen Larsson vinder blicken
mot Sydamerika nar han pekar
utnasta tillvaxtmarknad. Forra
aret séldes en forsta anligg-
ning till Paraguay.

”Den kan bli var inkors-
port till Brasilien som ar den
storamarknaden. Men det dr

stenhérd konkurrens och de
har enorma importtullar.”

Fler resor i sikte
Foretaget ska snart tréffa en
eventuell samarbetspartner
pa plats.

”Skickar man ned delarna
till Brasilien och slutmonterar
pa plats kan man f3 en lagre

importskatt”, siger Jorgen
Larsson.
Sa nu blir det &nnu mer
resande for dig?

”Det dr ju det jag alskar
med det hér jobbet.”

BJORN SOLFORS
bjorn.solfors@di.se
072-3033110

A Fakta

G Larsson Starch Technology

M Agare: Jorgen Larsson
med familj via Larssons

i Barum AB.

B Omsattning 2011/12:
129, 9 Mkr.

M Prognos maj 2012-
april 2013: 180 Mkr.

M Resultat efter finans-
netto, 2011/12: 7,3 Mkr.

M Anstiillda: 39.

M Forsaljning: Foretaget har
ett eget séljbolag i Kina och
representationskontor

i Vitryssland. En agent

i Thailand tacker Sydost-
asien och en dansk partner
representerar foretaget

i Afrika och Mellanéstern.
Direktforsaljning i EU och
ovriga lander.

M Liten stérkelselektion:
| Asien anvands maniok-
starkelse som utvinns ur
roten cassava, medan
ravaran i andralander kan
vara exempelvis majs, ris,
sagopalm eller alla former
av cerealier.



